SPOSOB NA REKOMENDACIJE

PRZYKLADOWA TRESC

Drogi Kliencie, wykonujemy nasze ustugi z najwyzsza
starannoscig, poniewaz naszym gtownym zrodtem nowych
klientow sg rekomendacje od zadowolonych klientow. Dzieki
temu nie musimy wydawac pieniedzy na reklame, dlatego tez
nasza ustuga jest atrakcyjna cenowo. Zazwyczaj nasi klienci
polecajg nas dalej do 2-3 swoich znajomych. Zatem jesli
wykonamy naszg prace tak, jak trzeba i bedzie Pan/Pani w 100%
zadowolony/-a to bede bardzo wdzieczny za polecenie nas do 2-3
0sob, ktorym bedziemy mogli rowniez pomaoc

DLACZEGO DZIALA?

1.Nowy klient jest poinformowany, ze zrobimy wszystko, zeby byt zadowolony,
bo chcemy uzyskac¢ rekomendacje, wiec wykonamy naszg ustuge z najwyzsza
starannoscia. Taki przekaz z pewnoscig pomaga przy pozyskaniu nowego
klienta.

2.Dodatkowo pokazujemy klientowi bezposrednig korzys¢, jakg otrzymuje
dzieki temu, ze dziatamy z wykorzystaniem rekomendacji (ustuga w korzystnej
cenie).

3. W przekazie wskazujemy w subtelny sposéb na konkretng liczbe
rekomendacji, jakiej oczekujemy. Dzieki temu dajemy klientowi czas na
przemyslenie, mdgtby nam docelowo rekomendowac.

4. Nie narzucamy i wskazujemy, ze decyzja o przekazaniu rekomendacji bedzie
wytgcznie na podstawie tego, jak oni ocenig prace, ktorg dla ich wykonalismy.



